CONVEGNO »
Ecco la ricetta per attrarre investimenti

|dee e proposte per rilanciare i mercati italiani ed europei. Il caso eccezionale di Detroit dopo il crac della municipalita

Circa 4mila nuovi progetti di
investimento stranieri in Euro-
panel 2013, per un valore di ol-
tre mille miliardi di euro, capa-
cidi creare 160mila posti di la-
voro. Sono dati emersi duran-
te la seconda conferenza an-
nuale internazionale organiz-
zata dal centro studi G.R.O
(Global Restructuring Organi-
zation). Quest'anno I'associa-
zione ha deciso di confrontar-
si, oltre che sulle ristrutturazio-
ni aziendali, anche con il tema
degli investimenti e dello svi-
luppo economico, valutando
'attrattivita delle nostre im-
prese. A rappresentare il no-
stro territorio anche Vainer
Marchesini, presidente di
Wamgroup di Ponte Motta di
Cavezzo. Marchesini si € chie-
sto se i capitali che arrivano
servano alla crescita delle no-
stre imprese o solo ad acquisi-
re le nostre aziende e le loro
professionalita. E si € concen-
trato sul caso Cina, dove nel
'95 la Wamgroup ha aperto il
primo stabilimento produtti-
vo. «Sono tre i motivi per cui si
vogliono comprare aziende in
Europa - ha detto Marchesini -
Il primo e che costano poco, in
particolare in Italia, anche a
causa della crisi. Secondo mo-
tivo & che costituiscono una
porta per l'esportazione negli
Stati Uniti e in terza battuta
per acquisire know how. Per-
ché il nostro problema & che
noi siamo bravi a fare i prodot-
ti, maiguadagni sono degli al-
tri. Ecco: comprare le nostre
aziende perché “in svendita”
non credo sia una buona moti-
vazione.I cinesivengono quie
portano via le nostre aziende.
Mi domando se questi capitali
siano favorevoli». Secondo lo
studio presentato da Ey Italia
(che ha organizzato la confe-
renza insieme a G.R.0.), la Ci-
na ha triplicato gli investimen-
ti stranieri in Europa negli ulti-
mi anni, anche se i primi inve-
stitori si confermano gli Stati
Uniti e per quanto riguarda
I'Ttalia, & ultima per attrattivita
in Europa Occidentale. Ma le
nostre imprese vogliono inter-

nazionalizzarsi e non manca-
no esempi illustri. Si pensi alla
Landi Renzo spa, azienda mec-
canica reggiana che ha punta-
to su tre pilastri «<innovazione,
internazionalizzazione e for-
mazione - ha spiegato il presi-
dente Stefano Landi - e questo
punto & di fondamentale im-
portanza per noi, tanto che nel
2006 abbiamo costituito una
scuola di formazione interna».
O alla Ceretto Aziende Vitini-
cole, che e arrivata negli Usa
nellontano 1964.
Sull’attrattivita della Eurozo-
na e intervenuto Donato Iaco-
vone, Ceo di EY Italia: «Nel cor-
so dell’'ultimo anno I'Eurozo-
na ha dimostrato una buona
capacita di attrazione di inve-
stimenti mentre I'Italia € rima-
sta ferma. Per ripartire dobbia-
mo semplificare il quadro nor-
mativo per nuovi investimenti
infrastrutturali greenfield e so-
prattutto dobbiamo puntare a
crescere in settori quali softwa-
re, technology e business servi-

ces, quelli in grado di attrarre
maggiori investimenti. Anche
le imprese, a tuttiilivelli, devo-
no promuovere una propria
Agenda Digitale perché altri-
menti prodotto e distribuzio-
ne, per quanto eccellenti, non
saranno piu sufficienti per
competere alivello globale».
Traiprotagonisti del conve-
gno Cecelia Morris, presidente
di Bankruptci Court di New
York, e Kevyn Orr, commissa-
rio straordinario della citta
americana di Detroit, che ha
detto: «I1 18 luglio 2013 Detroit
dichiarava il fallimento. Si tra
trattava di un crac da diciotto
miliardi di dollari, il piu gran-
de di una municipalita nella
storia americana. Ebbene, fra
due settimane terminera il
processo di ristrutturazione
del debito e sono in arrivo due
importanti investimenti pub-
blici. In poco piut di un anno
siamo riusciti a risolvere il pro-
bleman.
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